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Fokus auf Mittelstand, 
aufstrebende Unternehmen 
(Start-ups) & Selbstständige
Wir konzentrieren uns bewusst auf 
mittelständische und aufstrebende 
Unternehmen sowie Selbstständige, 
weil wir ihre speziellen 
Herausforderungen und Chancen 
genau verstehen.

Anders als viele Beratungsfirmen, 
die einen breiten Kundenstamm 
bedienen, setzen wir unseren Fokus 
auf diese Zielgruppe.

So können wir passgenaue 
Lösungen entwickeln, die wirklich 
einen Unterschied machen –
praxisnah, umsetzbar und auf 
nachhaltigen Erfolg ausgerichtet.

Praxisnah 
und 

umsetzbar
Wir legen großen Wert darauf, dass 
unsere Beratung nicht nur 
theoretisch gut klingt, sondern sich 
direkt im Unternehmensalltag 
umsetzen lässt.

Statt auf allgemeine 
Beratungsmodelle zu setzen, 
entwickeln wir individuelle 
Strategien, die wirklich 
funktionieren.

Unser praxisnaher Ansatz sorgt 
dafür, dass die Maßnahmen 
realistisch, effektiv und sofort 
anwendbar sind – für spürbare 
Erfolge und nachhaltige 
Veränderungen.

Differenzierung des MRS BN

Gemeinsam stärker:
Unser breit aufgestelltes 

Experten-Netzwerk
Wettbewerbsvorteile entstehen 
durch Wissen, Erfahrung und starke 
Partnerschaften.

Unser Netzwerk aus Experten in 
Strategie, Finanzen, Vertrieb, 
Marketing, HR und Digitalisierung 
bietet für nahezu jede 
Herausforderung die passende 
Lösung.

Diese Vielfalt ermöglicht 
ganzheitliche Beratung, innovative 
Perspektiven und 
maßgeschneiderte Strategien –
flexibel, praxisnah und individuell 
abgestimmt.

Unser 
Partnerschaftlicher 
Beratungsansatz

Im Mittelpunkt steht die enge 
Zusammenarbeit und der 
persönliche Austausch mit unseren 
Kunden.

Wir setzen auf einen 
partnerschaftlichen 
Beratungsansatz, der 
maßgeschneiderte statt 
standardisierter Strategien 
entwickelt.

So verstehen wir spezifische 
Anforderungen und schaffen 
individuelle Lösungen, die optimal 
auf die Bedürfnisse von 
Unternehmen abgestimmt sind und 
langfristigen Erfolg sichern.

Der MRS Business Navigator positioniert sich als spezialisierte Sparringspartner mit einem klaren Fokus auf die Unterstützung von 
Selbständigen und C-Level von kleinen und mittelständischen Unternehmen in Deutschland. 
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MRS BN für Start-ups

Start-ups
• Erhalten praxisnahe 

und strategische 
Beratung

• Etablieren 
Geschäftsmodelle, 
Prozesse u. 
Wachstum

• Optimieren Go-to-
Market-Strategie

MRS BN
• Strategie, Finanzen, 

Vertrieb, IT, HR
• Skalierung, 

Digitalisierung u. 
Restrukturierung

• Individuelle 
Beratung u. 
Umsetzungs-
begleitung

MRS Beratung ist BAFA registriert



4

Navigator Coaching

Sondierung und 
Zielsetzung

• Eine erste Sondierung der 
persönlichen und 
geschäftlichen Situation

• Die Klärung von 
Beweggründen und 
Rahmenbedingungen

• Die Definition konkreter, 
realistischer und motivierter 
Ziele

Analyse und 
Planung

• Analyse des Ist-Zustands: 
Welche Herausforderungen, 
Ressourcen und Chancen 
bestehen?

• Entwicklung eines 
strategischen Plans unter 
Berücksichtigung von Business-
to-Consumer (B2C) oder 
Business-to-Business (B2B) 
Strategien

• Identifikation notwendiger 
Fähigkeiten und Ressourcen

• Erste Konzepte zur 
Prozessoptimierung und 
Geschäftsmodellentwicklung

Strategische 
Entscheidungs-

findung

• Erarbeitung verschiedener 
Lösungswege und 
Geschäftsstrategien

• Bewertung der Make-or-Buy-
Optionen

• Ermittlung möglicher Partner, 
Outsourcing-Möglichkeiten 
und Digitalisierungschancen

• Fokussierung auf das 
Kerngeschäft und Reduktion 
auf erfolgskritische 
Maßnahmen

Umsetzung und 
Reflexion

• Konkrete Festlegung der 
nächsten Schritte und 
Umsetzung des Business-Plans

• Entwicklung von 
Selbstvermarktungsstrategien 
(z.B. Online-Präsenz, 
Lebenslauf-Optimierung)

• Persönliche und berufliche 
Weiterentwicklung durch 
gezielte Reflexion

• Regelmäßige Anpassung des 
Coaching-Prozesses an 
individuelle Fortschritte

1 2 3 4
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MRS Business Navigator - Beratungsprozess
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Unsere Coaches

Martin Seimetz
- Strategie
- Finanzen
- Risikomanagement

Rainer Ernst
- Management-Advisory
- Finanzen
- Personalentwicklung

Marcus Michel
- Unternehmensgründung
- HR-Advisory
- Marketing

Sabine Renner
- Management-Advisory
- Veränderungsmanagement
- Organisationsmanagement

Götz Gollan
- Management-Advisory
- Finanzierung
- Restrukturierung

Andreas Tenkmann
- Management-Advisory
- Personalentwicklung
- Persönlichkeitsentwicklung

Oliver Wirtz
- Teamentwicklung
- Vertriebsprozesse
- Veränderungsmanagement
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Unsere Partner

Strategic Advisory
www.mrsberatung.de

Versicherung
www.steffen-gilmer.ergo.de

IT-Infrastruktur/-
Netzwerk

www.pureball.com

Rechtsberatung
www.winterstein-law.de

HR Advisory
www.lighttower.consulting

Webdesign u. 
Marketing

www.limes.group

Büroausstattung
www.haingmbh.de
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KONTAKT

Fellnerstrasse 7-9
60322 Frankfurt am Main

BÜROANSCHRIFT
+49 69 667 798 54-0

TELEFON
info@mrsberatung.de

E-MAIL
www.mrsberatung.de

WEB

Ich freue mich über Ihre Anfrage


